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Reflexiones post sismo

Muchos peruanos despertaron la madrugada del sabado 27 de febrero con las sefales de
alerta de un posible tsunami, originado por un terremoto de 8.8 grados en Chile. No recuerdo
otra ocasion en la que haya sucedido algo asi: la tecnologia disponible y la velocidad de
las comunicaciones permitian anticiparse y tomar medidas preventivas frente a un posible
desastre. A ello se suma, por supuesto, el que hace algunos afios (2004) todos hubiéramos
podido ver imagenes del tsunami que azotd Indonesia, Tailandia y otras zonas del Asia, y las
terribles consecuencias que tuvo para quienes no se alejaron de la costa cuando el mar se
retird. Irénica manera tiene la naturaleza de ilustrar que es inevitable que lo que ocurre en
Chile nos afecte.

Por distintas razones, el terremoto en Chile nos llama a reflexion; digamos que “la vimos
cerca”. No solo se trata de una corta distancia geografica; finalmente, convivimos con los
chilenos, compartimos un continente, tenemos peruanos trabajando alla, tenemos inversion
chilena produciendo aca y viceversa. ¢ Cuantos no pensamos cémo hubiera sido un terremoto
de intensidad similar en el Perd? Aunque la cifra de muertos ha continuado aumentando,
sigue resultando sorpresivo el que sea relativamente baja. Esto es resultado del progreso
en estandares de desarrollo, de infraestructura bien construida, de capacidad de reaccion,
de instituciones preparadas (a pesar de algunos errores). En contraste, no podemos evitar
pensar que nuestras construcciones son muchas veces precarias: lo puso en evidencia Aguas
Calientes en el Cusco (y antes que eso, Pisco e Ica) y encontraremos ejemplos de ello en
cada rincon del pais, grandes ciudades incluidas. Para nosotros, un terremoto de similar
magnitud tendria un efecto devastador.

Lo que tendran que explicar profesionales de las areas correspondientes (supongo que
psicologos y socibélogos) son los actos de robo y vandalismo, tan serios, que han provocado la
necesidad de intervencién de las fuerzas armadas. Chile daba laimpresion de haber alcanzado
un grado de desarrollo relativamente alto, con una poblacién mas o menos educada. Hoy
pareciera que el comportamiento civico era un barniz bastante delgado, pues no se trata de
actos de desesperacion ante la falta de alimentos, algo que si se vio en Pisco e Ica.

Los peruanos estamos en zona sismica. La calidad de muchas de nuestras construcciones
deja mucho que desear. No tenemos planes de emergencia y, que se sepa, el INDECI nunca
ha entrado a revisar la seguridad de una iglesia (ya se demostré en Ica que no basta rezar).
Los robos y la violencia son cosa cotidiana en muchas zonas (sin sismo de por medio). En dos
afios, nuestras autoridades no han sido capaces de reconstruir dos pequefias ciudades luego
de un sismo mucho menor... jDios nos coja confesados!

Patricia Teullet
Gerente General
COMEXPERU
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TLC CON LA UNION EUROPEA

Hace poco se cerraron en Bruselas las negociaciones del Tratado de Libre Comercio con la Union Europea (ver Se-
manarios N° 545, 547 y 549). Se negocio el pilar comercial y algunos pincelazos del pilar politico (sobre principios de
democracia y derechos humanos).

De todo lo que el Peru le exporta a la Unién Europea, se logré que el 99.3% esté libre de arancel de manera inmediata
(paltas, confecciones, jugos, entre otros). En el caso del banano, tema muy sensible, lo que se acord6 es que, en 10 afios
desde la entrada en vigor del acuerdo, el arancel sea de € 75 por tonelada cuando hoy es de € 176. Respecto del origen de
los productos pesqueros, se logré una excepcion al principio de propiedad que la Unidn Europea tiene en todos sus acuer-
dos comerciales para productos como la caballay el jurel. Las dos Unicas condiciones que deberan cumplir los productores
nacionales son que el desembarque se realice en el Perl y que la empresa facture mas del 50% en territorio nacional.

Pese a que las negociaciones terminaron a fines de febrero, aln faltan pasos a seguir para que el acuerdo entre en
vigencia. En primer lugar, en mayo se anunciaria formalmente la conclusion de las negociaciones y poco antes comen-
zaria la revision legal (consistencia legal, ordenacion legal, etc.) que duraria alrededor de 6 meses. Tras culminada dicha
revision, el acuerdo seria firmado por los poderes ejecutivos de ambas partes. Luego, en la UE, el tratado pasaria a ma-
nos del parlamento europeo y, en el Perd, seria analizado por la Cancilleria para determinar si, como creemos, bastaria
con la aprobacion del Ejecutivo o seria necesario que pase por el Congreso, si se requiere cambiar alguna ley.

Sin embargo, esto no seria todo, ya que el parlamento europeo debe realizar una evaluacion juridica para determinar
si debe pasar por los 27 congresos de los paises miembros al contener ciertos temas (3% del total del acuerdo) que
son potestad de los gobiernos nacionales. De ser este el caso, se aprobaria una clausula provisional mediante la cual
el acuerdo entraria en vigencia tras ser aprobado por el parlamento europeo, pero no se aplicaria a los paises miem-
bros cuyos congresos nacionales no aprobasen ese 3%. No obstante, esto no afectaria la parte comercial del acuerdo.
Asimismo, el tratado esta disefiado de tal forma que si Ecuador y Bolivia quieren sumarse a él, deberan adherirse sin
realizarle cambios. Si quisieran hacerlo, necesitarian la aprobacién del Pert y Colombia.

MANDARINAS

En el 2009, las exportaciones de mandarinas frescas registraron una cai-
da del 4% en valor y del 23% en volumen respecto del 2008. Pese a este Exportaciones de mandarinas frescas del Perd
“traspié€”, también reflejado en una menor produccién (-11%, segun cifras
del MINAG), esta fruta, rica en vitamina C, acido félico, provitamina Ay
fibra, ha tenido un desempefio mas que prometedor en los Ultimos afios. o i)
Asi, se observa que las ventas al exterior pasaron de US$ 617 mil en
1999 a cerca de US$ 24 millones diez afios después (+3,728%). Es mas, *
tan solo entre el 2005 y el 2009 las exportaciones se duplicaron. 10 I I
_aii

Este impresionante crecimiento se explicaria, al igual que en otros productos ,

y sectores, fundamentalmente, por la apertura comercial, que incentivo a las 1999 2000 2000 2002 2003 204 2005 2006 2007 2008 2000
empresas peruanas a volverse mas competitivas para poder aprovechar al Fueie: SUNAT, Elsboracin: COMEXPER

maximo todas las oportunidades que los mercados internacionales ofrecen. En este contexto, algunas optaron por articularse en
asociaciones como ProCitrus o el Consorcio de Productores de Fruta -actualmente, el principal exportador con una participacion del
44% dentro del total-, para ganar escala y mayor eficiencia en la comercializacion. Otro factor importante en la internacionalizacion
de nuestras mandarinas ha sido las preferencias arancelarias otorgadas por la Union Europea (mediante el SGP Plus y, préxima-
mente, con el TLC) y por EE.UU. Cabe destacar que a esta Ultima plaza recién a mediados del 2006 logramos acceso gracias al
retiro de restricciones fitosanitarias que impedian el ingreso de nuestros citricos (ver Semanario N° 387).

Y ya que hablamos de destinos, es interesante notar que el Reino Unido es el principal comprador de mandarinas del Per(,
con un 36% del total exportado. Le siguen en importancia EE.UU. (23%), Canada (19%) y, algo mas lejos, Holanda (10%).
Vale recalcar que, a nivel mundial, los europeos, encabezados por Francia, Rusia, Alemania y Reino Unido, constituyen los
principales mercados para las mandarinas. Asi, de acuerdo con cifras de la FAO (2007), la Unién Europea, pese a ser el
segundo productor mundial de mandarinas detras de China, importd 1.98 millones de toneladas, equivalentes a US$ 1,972
millones. Como vemos, compradores hay... aunque produzcan. Esperamos que la presente campafa -que empezo en febre-
ro y culminara en octubre- sea todo un éxito.

Grupo Interbank ahora en China

Que tus productos lleguen mas facil y rapido a China regresar
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Ica: de Piscoy otros demonios

Hace més de dos afios, un terremoto de 7.9 grados en la escala de Richter azotd a la ciudad de Pisco, tiempo mas que sufi-
ciente para que, en base a una buena gestion y ejecucion de recursos, el Gobierno Regional de Ica y la Municipalidad Provin-
cial de Pisco sumaran esfuerzos para aliviar los embates del mismo. Sin embargo, diversas irregularidades que comprometen
a ambas entidades han mermado el beneficio real de los recursos asignados a los diversos proyectos de inversion en favor
de la reconstruccion de la ciudad.

DEBILIDAD INSTITUCIONAL

En las elecciones del 2006 se presentaron ocho postulantes a la presidencia regional de Ica, resultando ganador el Partido Re-
gional de Integracion, con un 32.05% del total de votos, relegando al APRA, con un 22%, y al Partido Nacionalista Peruano, con
un 21.56%. Al igual que en el caso de las regiones ya analizadas, Ancash, Puno y Cajamarca, desde el primer dia de gestion ya
se contaba con un limitante politico e institucional: convencer a mas del 60% de la poblacion.

De acuerdo con el informe de evaluacion institucional anual del ejercicio presupuestario del 2008 del MEF, la regién Ica obtuvo una
calificacién de “regular’ en su gestién presupuestaria. Si revisamos el indice de desarrollo humano regional del PNUD, Ica registra
un valor de 0.6481 en el afio 2008 (la region Callao registré 0.7102 y Huancavelica 0.4924). Por otro lado, el indice de competitividad
regional del 2008 le asigna un puntaje de 0.6110, evidenciando un alto nivel en cuanto a infraestructura (0.7119), innovacion (0.6630)
y desempefio econdmico (0.6521), debido principalmente al desarrollo y crecimiento de los sectores agricola y agroindustrial (con-
centra el 40% de la produccion de esparragos, 20% de la de alcachofas, entre otros productos estrellas), y una calificacion bajisima
en cuanto a institucionalidad (0.2608). Al respecto de esto Ultimo, entre los aspectos menos favorables para la competitividad resal-
tan la eficacia presupuestal en inversiones del gobierno regional (de 0.3478, frente al 0.4782 alcanzado por Lima) y el cumplimiento
de la ley de transparencia informativa (de 0.1793, en comparacion con Lima que registra 0.7391).

Como se puede apreciar en el cuadro, la region Ica, en los Ultimos tres afios, ha recibido trans-

ferencias acreditadas por S/. 94.7 millones, en su mayoria producto del canon minero. Pese a (monto sceeiado o s de pueves seled
contar con dichos recursos, en el 2008 la region registré un avance de inversiones del 42.7% del =~ -t T
total presupuestado en ese afio. Cabe mencionar que el Sr. Rémulo Trivefio Pinto, actual presi-  foan fondoce R

y 9351 10752
desarrollo de Camisea 6.756.

dente regional, al igual que los de Ancash, Puno y Cajamarca, tampoco cuenta con experiencia e m.ae
ejecutiva relevante en el manejo de recursos publicos (ver hoja de vida). S o

Participaciones - Foniprel - 1,456 4,066
BAJ O LA LUPA DEL CON DOR Fuente: MEF. Elaboracién: COMEXPERU.

Como mencionamos en las Ultimas tres ediciones, la Contraloria identificd diversos casos de corrupcion en gobiernos regionales
y locales mediante el operativo “Condor”, que abarca solamente el periodo agosto-diciembre del 2009.

Ala fecha solamente se tiene identificado un caso que involucra directamente al gobierno regional de Ica, referido a irregularida-
des en las especificaciones técnicas, recepcion y otorgamiento de la conformidad de pago correspondiente a la adquisicion de
157 modulos prefabricados, los cuales fueron elaborados con material de menor calidad y cantidad al requerido, beneficiando a
la empresa ganadora de la buena pro. Esto habria ocasionado un perjuicio econémico de S/. 376,981.

Por otro lado, se tienen identificados casos que comprometen a la Municipalidad Provincial de Pisco: i) irregularidades en la sus-
cripcién y ejecucion del contrato de adquisicion de 725 modulos de vivienda prefabricados de madera, beneficiando al contratista
al permitir que no presente las garantias por fiel cumplimiento y adelantos, otorgando ampliaciones de plazo indebidas sin la
aplicacion de penalidades y pagos por prestaciones no ejecutadas, y no habiendo dispuesto acciones efectivas respecto de la
prestacion de cartas fianzas falsas por el proveedor, lo cual le habria generado al Estado un perjuicio econdémico de S/. 117,015;
e i) irregularidades relacionadas con la obra “Rehabilitacién y Mejoramiento de la Avenida Fermin Tangis”, al haberse otorgado
adelantos no previstos en el contrato y la conformidad a valorizaciones que consignan metrados y trabajos no ejecutados, dando
conformidad y aprobacion a ampliaciones de plazo sin sustento técnico, sin aplicar las penalidades correspondientes, favorecien-
do al contratista, quien no terminé de ejecutar la obra. Esto habria ocasionado un perjuicio de S/. 2,023,261.

Al margen de que la region Ica muestre una serie de indicadores positivos, las denuncias expuestas evidencian serias irregu-
laridades en el manejo y ejecucion de los recursos transferidos, lo cual no hace méas que confirmar el escaso nivel de gestion y
ejecucion de recursos publicos de su actual gobierno regional, asi como el pésimo desempefio del proceso de descentralizacion
en regiones como esta. Es tiempo de que los iquefios tomen conciencia al momento de elegir a sus autoridades y asi se vean
realmente beneficiados de los recursos con los que cuentan. Seria una verglienza que algunas ciudades azotadas por el terre-
moto ocurrido en Chile, el pasado 27 de febrero, se restablezcan mucho antes que Pisco. Piensen en eso.

= deps a bagina 1
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Llego el 2010 al APEC (parte II)

En el Semanario N° 555, comparamos el area de comercio transfronterizo del Doing Business (DB) para cinco economias
industrializadas del APEC vs. paises no pertenecientes al bloque, de similar PBI per capita. Ahora veremos qué tal le va a
Chile y Hong Kong que, junto con México, Perd y Singapur, se han sumado a la revision de las metas de Bogor actualmente
€en curso.

CHILE

Desde el periodo 2004/2005, el primero para el cual el DB brinda cifras, no ha

habido cambios en Chile respecto del tiempo y documentos necesarios para APEC vs. no-APEC: ranking de comercio
exportar e importar. Son seis documentos para el primer caso y siete para el transfronterizo del DB 2010
segundo, mientras que el tiempo promedio es de 21 dias en ambos. Lo Gnico g, 67
que es diferente hoy son los costos, que en el 2007/2008 subieron de US$ 645 56

a US$ 745 por contenedor exportado, y de US$ 685 a US$ 795 por contenedor

40
importado, y se mantuvieron asi en el 2008/2009. 20

Lo que més le demora a Chile es la preparacion de documentos, que toma 11 o ‘
dias para la exportacion y 12 para la importacion. En cuanto al costo, la mayor
parte se la lleva el transporte interno, con US$ 350 en ambos casos. La diferen-
cia para las importaciones viene dada por el costo asociado a la preparacion de  Fuente: Banco Mundial. Elaboracion: COMEXPERU.
documentos: US$ 185 vs. US$ 135 para exportar.

Israel II =

Hong
Kong
Chile
Turquia

Turquia tiene un PBI per cépita similar al chileno. Entre el 2004/2005 y el 2008/2009, ha presentado avances en todos los
rubros menos en el costo. Asi, el nUmero de documentos cay6 de ocho a siete en el caso de la exportacion, y de trece a ocho
para importar. En tiempo, el progreso es mas notable: se redujo de 20 a 14 dias para exportar y de 25 a 15 para importar.
Estos son resultados de medidas implementadas entre el 2006 y el 2007, como la aplicacion de procedimientos aduaneros
electronicos y acuerdos de cooperacion fronteriza (que incluyen, por ejemplo, el reconocimiento mutuo de inspecciones).

Sin embargo, tanto para exportar como para importar, el costo ha aumentado y no en poco: de US$ 513 a US$ 990 y de
US$ 735 a US$ 1,063, respectivamente. Como en Chile, en Turquia el transporte interno también genera la mayor parte del
costo, mientras que la preparacion de documentos ocupa mas del 40% del tiempo.

HONG KONG

Cuando miramos economias como Hong Kong, pasamos a otras ligas. En el 2004/2005, exigia seis documentos para exportar
y ocho para importar, pero en el siguiente periodo (2005/2006) redujo el nimero a cuatro en ambos casos y aln se mantiene
asi. En cuanto al tiempo, también cay6 en el mismo lapso: de 13 a seis dias para la exportacion y de 17 a seis y luego a cinco,
para la importacion. Esto es producto de la aplicacion de técnicas de manejo de riesgos, el uso de medios electronicos para
agilizar el envio de informacién, reformas en la administracion aduanera y acuerdos de cooperacion fronteriza (segun el DB
2008, un documento armonizado para el comercio entre China y Hong Kong redujo el papeleo en un 60%).

Es mas, si bien los costos han subido, permanecen relativamente bajos: de US$ 425 a US$ 625 para exportar y de US$ 425 a
US$ 583 para importar, respectivamente (si, importar cuesta menos). En esta economia, la mayor parte del costo corresponde
al manipuleo en puerto: US$ 315 y US$ 265, respectivamente.

A Hong Kong la podemos comparar con Israel. Entre el 2004/2005 y el 2008/2009, este pais no ha realizado cambios ni en
numero de documentos ni en tiempo. Los documentos para exportar se han mantenido en cinco y los requeridos para importar,
en cuatro. Asimismo, para las dos operaciones, el tiempo promedio es de 12 dias. No obstante, el costo si se ha elevado: partié
de US$ 560 en ambos casos y en el 2007/2008 ascendi6 a US$ 665 para exportar y a US$ 605 para importar, manteniéndose
en dichos niveles. Como en Hong Kong, el manipuleo en puertos genera el mayor costo (US$ 250 para ambas operaciones)
y, como en Chile, la preparaciéon de documentos demanda el mayor tiempo (cinco dias en los dos casos).

Al agregar todos los componentes de este rubro y obtener el ranking, vemos, como lo ilustra el grafico, que esta vez las eco-
nomias del APEC si le sacan clara ventaja a sus pares no pertenecientes al bloque. En préximas ediciones nos centraremos
en el desempefio de México, Peru y Singapur.
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Los infiltrados |1

Una persona que busca beneficiarse del programa Vaso de Leche (0 el jefe de hogar, en caso sea necesario) debe acercase
al comité mas cercano y registrarse. Al momento de realizar el registro, le pedirdn un documento de identidad que certifique la
edad del potencial beneficiario. Luego, pasara por una evaluacion que realiza el comité en coordinacion con la municipalidad.
Esta consiste en ver si la persona cumple con el perfil socioecondémico, es decir, que sea pobre. Si la persona esta dentro del
rango de edad o es madre gestante o lactante en condicion de pobreza, recibira su vaso de leche todas las mafanas. Sin
embargo, en muchas de las regiones del pais NO se pide un documento de identidad, NO existe coordinacion alguna entre
comités y municipalidad, y NO existe una evaluacion socioeconémica.

Se esperaria que el proceso de seleccion fun-

cione mejor en aque"as I’egiOneS con mayores Infiltrados no pobres y nivel de pobrezaregional 2008
recursos y alin mejor en Lima y Callao. Sin em- (Como porcentaje de [a poblacidn)

bargo, la realidad es distinta. En las regiones
donde el nivel de pobreza es menor, el porcen-
taje de beneficiarios que no deberian de reci-
bir la ayuda es mucho mayor (ver gréafico). Por
ejemplo, en Huancavelica y Apurimac, donde el
82% y el 69% de la poblacién vive en condicion
de pobreza, el 82% y 77% de los beneficiarios
estan dentro del rango de edad permitida o al
menos son pobres. Caso contrario ocurre en
Lima, una de las regiones con menor nivel de
pobreza (18%), donde ah—ededor de 400 m|| mmm Nivel de pobreza = nfiltrados no pobres
personas que NO son pobres, el 65% del total

de beneficiarios, reciben un vaso de leche cada

mafiana.
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Fuente: INEI (Enaho 2008). Elaboracién: COM EXPERU

EPICENTRO: LIMAYY CALLAO

En Lima y Callao existen alrededor de 25 mil comités del Vaso de Leche, que al Ingreso familiar promedio mensual de los infiltrados no pobres
parecer no tienen conocimiento de quiénes deberian beneficiarse del programa. Region ngreso 2008 Region Ingreso
Del total de beneficiarios de estas dos regiones (740 mil personas), el 73% NO Amazonas 1,386 Lambayeque 1,809
deberia beneficiarse del programa. El 86% de los infiltrados NO es pobre y el Ancash 1,660 Limayy Callao 2,317
80% tiene empleo. Resulta alarmante saber que el promedio de ingresos men- s T e e oo
suales de las familias de los infiltrados no pobres es de S/. 2,317 y que aproxi- Ayacucho 1138 Moquegua 1,555
madamente el 95% de familias genera ingresos de mas de S/. 1,000; el 61%, de e e Pasco Lo
mas de S/. 2,000; el 4%, de més de S/. 4,000; mientras que el 1% (alrededor de Huancavelica 1,256 Puno 1,452
4 mil personas) percibe mas de S/. 6,000. Del total de sus ingresos mensuales, ““"j‘c”:m ijjg Sa:a“;‘::‘" i;‘jj
estas familias destinan en promedio el 52% (S/. 1,214) a alimentacion, el 10% Junin 1,834 Tumbes 1,611
(SI. 238) a alquiler, vivienda y combustible, el 8% (S/. 184) a diversion y el 3% La Libertad ENES Ucayali 1738

Fuente: INEI (Enaho 2008). Elaboracién: COMEXPERU

(S/. 92) a mantenimiento y equipamiento del hogar.

Si visitdramos las casas de la mayoria de estos infiltrados que no son pobres, no tendriamos ninguna duda de que el programa
funciona mal. El 72% vive en casa propia, construida con material noble (también el 72%), tiene acceso a agua y desagiie
(80% y 78%, respectivamente) y cuenta con servicios de electricidad (99%), teléfono fijo (52%) y celular (75%). La situacion
se vuelve mas agobiante al saber que el 30% de las familias destina parte de su presupuesto familiar para cable y el 4% de
familias para una conexion a internet.

Como el presupuesto no se destina a quien realmente lo necesita, los infiltrados significan una pérdida de dinero para el
Estado. Los infiltrados de Lima y Callao generan un costo de alrededor de S/. 76 millones, jel 21% del presupuesto del pro-
grama! Les siguen los de Piura, Puno y Lambayeque, con S/. 12 millones, S/. 11 millones, y S/. 9 millones, respectivamente.
Dados lo elevados costos que genera el programa, se debe tener muy en cuenta las recomendaciones que se plantearon
en el Semanario N° 556, 0 acaso... ¢seria mejor eliminarlo?
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Comercio de madera

En el 2009, nuestras exportaciones de madera y productos similares alcanzaron los US$ 149 millones, lo que repre-

senta una caida del 29% en relacién al 2008.

Esta caida se debe a que se redujeron en un 57% nuestras ventas a México (a
US$ 34 millones) que, golpeado por la crisis, dejo de ser nuestro principal destino
para estos productos, al adquirir menos madera aserrada (US$ 19.7 millones,
-60%) y madera chapada y contrachapada (US$ 13.1 millones, -47%).

Sin embargo, nuestras exportaciones a China alcanzaron los US$ 71 millones
(+13%), impulsadas por el crecimiento de la madera aserrada (US$ 20.3 millo-
nes, +80%), a pesar de la ligera caida de las tablillas y frisos para parqués, sin
ensamblar (US$ 50.5 millones, -2%). No obstante, este no fue el Gnico destino
donde se vio un crecimiento en las ventas, ya que nuestras exportaciones a Nue-

Rep. Dominicana
3%

Exportaciones de madera y similares por destino 2009

Otros
Hong Kong 10%
3%

China
48%
EE.UU.

13%
Memco‘
23%

Fuente: SUNAT. Elaboracién: COMEXPERU.

va Zelanda registraron un crecimiento del 126%, al alcanzar los US$ 2 millones, y
las dirigidas a Hong Kong crecieron un 7%, al ascender a US$ 4.1 millones.

En lo que respecta a productos, nuestras exportaciones estuvie-
ron lideradas por las tablillas y frisos para parqués, sin ensam-
blar, con US$ 64.7 millones, que se redujeron un 8% en relacion 4

al 2008. De dicho monto, el 78% se dirigid6 a China, mientras  3°
que el 10% tuvo como destino los EE.UU. En segundo lugar se
ubicé la madera aserrada, la cual alcanz6 los US$ 58.7 millones 20
(-41%), con China (35% del total) y México (34% del total) como 152
sus principales destinos. .

En tercer lugar se ubicé la madera chapada y contrachapada, 2008 2009

con US$ 15.2 millones, una caida del 45.2% por la menor deman- Balanza comercial W Intercambio comerciel
da mexicana, ya que dicho pais concentra el 86% de nuestras
exportaciones de este producto. Finalmente, destaca la introduccion a la lista de productos como traviesas (durmien-
tes) para vias férreas, con US$ 1.8 millones, que casi en su totalidad (99%) tuvieron como destino a Nueva Zelanda y
explican el crecimiento de las exportaciones a este pais.

Peru: balanza comercial del sector maderas y similares
(en millones de US$)

o a

"o o
3

W Exportaciones Importaciones

Fuente: SUNAT. Elaboracién: COMEXPERU.

Asimismo, aunque en menor medida, exportamos productos como estatuillas; marcos de madera; articulos de mesa o de
cocina; cajones, cajas, paletas; y herramientas, monturas y mangos.

TAMBIEN IMPORTAMOS MADERA

Nuestro pais también importa madera, pero de variedades y presentaciones
distintas a las que exportamos. En el 2009, nuestras importaciones de estos
productos alcanzaron los US$ 108 millones, un 18% menos que el afio ante-
rior. Con esto, la balanza comercial del sector ascendié a US$ 41 millones, un
48% menos que en el 2008.

Entre los principales productos importados figuran los tableros de particulas de
madera con US$ 42.1 millones, un 2% menos que en el 2008, mientras que los
tableros de fibra de madera cayeron a US$ 21.1 millones (-41%). Otro producto
importante es la madera aserrada con US$ 13.8 millones (-17%).

Cabe sefialar que nuestras exportaciones de este producto son lideradas por

Importaciones de madera y similares por origen en el 2009

Otros
Argentina 11%

4%
China
7%

EE.UU.

9%
Ecuador
20%

Fuente: SUNAT. Elaboracién: COMEXPERU.

Chile
49%

las demas maderas aserradas, cortadas o desenrolladas (50% de su total exportado); las de virola, imbuia y balsa
(25%); y las demas maderas tropicales aserradas (16%); mientras que nuestras importaciones de maderas aserradas
son lideradas por las de coniferas (de espesor superior a los 6 mm), con un 97% de su total importado.

£l 72% de las empresas
con antivirus actualizado

ESTAN INFECTADAS... éy la suya?

ingrese a www.infectedornot.com
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